Business Model Canvas

Partenaires Cles Activites Cles Proposition de Valeur Relation Client Segments Clients

Quelles sont les

ey s . .| Comment obtenir,
activités cruciales qui|

conserver et faire

vous permettent de " .
Quels sont les : . - Quels sont les croitre nos clients?
principaux créer de larichesse ?| problémes que votre . ]
3 . : Qui sont vos clients
partenaires et . | produit ou service | ] . )
' i et pourquoi
fournisseurs Ramcurce C e résout pour votre | Canaux . p q'

. : . : utiliseraient-ils votre
nécessaires au bon : clientéle 2 -
fc;ncflonnemedntl gu Quels sont les Comment joindre nos|

usiness model ¢ . .
moyens requis et clients et les
importants pour faire| informer de notre
fonctionner le service/produit ?

modéle d’affaires?

Structure de Couts Flux de revenus
Quels sont les colts
d’exploitation de
I’organisation ?

Comment gagne t"on
de I'argent ¢

Scannez le coge pour commander un Pozter Business Model Canvas ! ﬁs E E onopia Business model canvas from www_businessmodeigeneration com

ren ) 3 SUr i . i m ~
ou rendez-voua Sur WWW ONORIO Com Imprimé par Onopla Wwww onooia com




